SteelHead — der ROI-Spitzenrelter

,Ohne die SteelHead-Produkte in unseren
Aufdenstellen ware unsere Produktivitat deutlich
niedriger. Die Performance-Steigerungen, die wir
dank SteelHead erzielt haben, sind offensichtlich
und enorm wertvoll.”

Peter Fitch, [T-Manager,
Rudolph Technologies, Inc.
Quelle: TechValidate ID E8F-825-4BD

soteelHead hat uns dabei geholfen, die
Reaktionsgeschwindigkeit unserer Anwendungen
uber das Internet und WAN zu steigern, sodass
unsere Nutzer produktiver arbeiten kénnen.

Wir nutzen Riverbed fur die Beschleunigung
unserer Cloud- und WAN-Services.*

»,Dank SteelHead konnten wir das Upgrade
unserer WAN-Verbindungen um mehr als ein Jahr
hinausschieben und so unseren teuren
WAN-Vertrag auslaufen lassen. Selbst nach dem
WAN-Upgrade gibt es immer noch einige Dinge,
die trotz der deutlich gréBeren Bandbreite nur mit
SteelHead mdglich sind.”

Srikanth Dodla, Netzwerkadministrator,
Plantronics, Inc.
Quelle: TechValidate ID 596-46A-44D

Matt Heltsley, IT-Manager,
Western States Envelope and Label
Quelle: TechValidate ID 56D-BDF-CFB

,Durch die SteelHead

Frank Allen, IT Director,
HTNA
Quelle: TechValidate ID B84-840-3E1

,oteelHeads reduzieren den Daten-
verkehr in unserem WAN wie durch
Zauberei, sodass wir mehr Bandbreite —
zur Verfugung haben und weniger Geld

far Upgrades unserer Verbindungen

ausgeben mussen.”
John Iraci, IT Vice President,

Quelle: TechValidate ID 072-08E-CD3
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Testen Sie Riverbed SteelHead

wwwi.riverbed.com/steelheadroi

Quelle: Riverbed SteelHead Umfrage durchgefiihrt von TechValidate — http://www.techvalidate.com/portals/steelhead-portal
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Riverbed performance

0O, Unserer Kunden sagen,

87 A) dass SteelHead ihre
ROI-Erwartungen
Ubertroffen hat

Warum sie sich
fur Riverbed

o e tschied den Kunden Steelhieac
zusatzlichen Videodatenverkehr AL EN Optimiert Werden Verwenden
schaffen.” haben

— Bessere Technologie

DJO Global Schnelle Bereitstellung

Acht Jahre in Folge Gartner
Magic Quadrant Leader

Erstklassiger Support

Wie Riverbed-Kunden
SteelHead nutzen

Apps, die von Wofur Kunden
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Dokumentenmanagement
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Kollaborationsanwendungen
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RP und CRM 74 %
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SO der befragten
24 % IT-Unternehmen nutzen
SteelHead zur
23 % Verbesserung der
allgemeinen
21 % Anwendungsperformance
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